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Mer information om boken

Marknadsfor Dig med personliga kontaktnat —
Bussighet ar lonsamt!
av Katarina Widoff

Marknadsfor Dig med personliga kontaktragt
uppskattad for sina rad om forsaljning och
marknadsforing utifran natverksekonomin och med
fokus pa personliga kontaktnat. Bygg upp din
natverksstrategi och na framgang!

Marknadsfor Dig med personliga kontaktrét
uppdelad i 3 delar
1. Hur ska man gora? Teorier och konkreta
tips kring natverksekonomin, vikten av att
samarbete. Hur vi kan na vara mal genom
att ha en klar mingelstrategi och natverks:;
strategi utan att utnyttja de man kanner.
2. Hur gor andra? Erfarenhetsutbyte med
personer som ar duktiga pa att bygga team,
presentera sig minnesvart och som arbetar
genom att samarbete och natverka; Jimmy
Schonning, Bjorn Lundén, Lena Stromste(t,
Daniel Salzer, Linda Krondahl, Sylvia
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Uttalanden om bokevlarknadsfér Dig med personliga kontaktnat — Busstgir |lonsamt!
Detta ar for alla med kundkontakter. Vi arbetaragtrgiskt med vara personliga kontaktnat,
da behovs bra styrhjalpmedel for att lyckas mededandet oavsett om man &r novis eller
proffsnatverkare. Katarina Widoffs bocker och kapsk har tillampbara verktyg .

Stefan Elf, forséaljningstBeostaden

Marknadsfor Dig med personliga kontaktréituppskattad for sina praktiska rad och
lattsamma beskrivningar, som en riktig handbokhekdarknadsfor Dig med personliga
kontaktnatar bland annat omskriven av tidningarna: DN, \Kamgsholmen, Sydsvenska
Dagbladet, Cosmopolitan, Hudik Nytt, Hudiksvallsliiing mfl.
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Foreldsningarna "Bussighet ar I6nsamt” och "Valkoenntill Kommunikationssamhéllet -
Natverka och Mingla smartr inspirerande dar jag tar upp hur vi kan navidéhskar genom
att nyttja de vi kanner istéllet for att utnyttjard. Genom att forsta natverksekonomin kan vi
na vara drémmar! Natverksekonomin bygger pa dowmunicerar om varandra och tanker
pa de vi kanner vid olika tillfallen. Bussighetstéhkan anammas pa flera olika satt, dels
genom att bygga upp vara kontaktnat och fa hjally gller fa hjalp och tips av andra. Dels
for att samverka och samarbeta mer sa att fletdsisamma utan att nagon blir forfordelad.
Detta gor vi redan naturligt pa det privata plamen det gar ocksa att strukturerat géra detta
for sin karriar skull.

Natverka handlar om att skapa tillit och fortroenditt tydligt kunna beratta om vad
man onskar sig och att kunna formedla detta. Dakt@tverkare skapar goda relationer med
nagra fa personer och dessa bundsforvanter hjgpandra pa basta satt, aven nar alla inte ar
narvarande.

All kommunikation borjar med att vi mar bra, da kamrka vara trevliga bade mot oss sjalva
och gentemot andra. Manga foretag kompletteratd®néng om att bygga kontaktnat och
presentera sig minnesvart med att ma bast ochtstank sitt arbete sa att stressmoment
forsvinner, med tips kring prioriteringar etc.

Tidigare kunders deltagare har uttryckt sin uppsiag till att kunskapen formedlas pa ett
enkelt satt utan pekpinnar. Tanken &r att inspioetaskapa forutsattning for férandring, pa
det plan som man sjalv orkar och ar intresseradila@d nya infallsvinklar och ny
kunskapsbas kan det ske.

Nagra uppdrag ar eller har varit; moderator sorméhgfaldsdebatten i samband med
konstutstaliningen Individen med Stefan Hedstromdenator vid Haninge kommuns
Naringslivsdag, forelasningar och workshops hogghgtsradet, Uppsala Lansstyrelse,
Gavle Lansstyrelse, SEB, Nordea, flera orters Hakdenmare, Skandia, Livstycket,
Marknadsanalytikerna, Monitor, 0770 profilnr, Bulter group med flera foretag,
organisationer, natverk och privatpersoner somoyigjga upp sitt varuméarke och sina
personliga kontaktnat, ma battre och dka servickEgrach forsaljningen.

Min bakgrund &r fran sjukvard/halsa och bank/fitimsékring. Jag kom fran sjukvarden till
forsakringsbolag som medicinsk riskbedémare ock ggdan vidare inom koncernen till
bank och finans, som radgivare, marknadsforar@ktéd m.m. Efter femton ar sa jag upp
mig och startade Kommunikationsfabriken och via KIPAB® haller jag foéredrag, kurser och
ar kommunikationskonsult pa olika foretag. Fordrageh kurserna &r inom mingel och
natverk, halsa, forsaljning, kundvard, bygga vamkaakraften i koncernorganisationer etc.

Mina forelasningar ar framst kring &mnen som hanaitla kommunikation, férsaljning och

om att 6ka bussigheten mot sig sjéalv och andravNé@dr bra orkar vi med att vara vanliga
mot andra, lyssna pa vad de séager och vi orkardoattade arbeta/soka jobb och ha en rolig
fritid. Kommunikation och att inte slosa med andidsir ocksa en del i mina forelasningar,
hur vi presenterar oss sa att vi gor ett avtrydk ett intryck och samtidigt skapar intresse for
lyssnaren att vilja veta mer. Forelasningarna danpassade till mina bockBli en skicklig
natverkare — mingla dig till framgangchM& BAST orka mer — inspiration till ett optimalt
och roligare liv.

Valkommen att bestalla bocker, kurser, forelasnimga workshops!
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